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Liebe  Leser, 

in dieser Ausgabe unserer ISW­Fokus 

Versicherungen möchten wir Sie wie­

der  über  aktuelle  Versicherungsfra­

gen  informieren,  die  auch  Sie 

angehen. 

So geht es u.a. um steuerbegünstigte 

Anlageformen  für  die  Altersvorsorge. 

Wir  konnten  nämlich  einen  Rahmen­

vertrag mit deutlichen Kostenvorteilen 

für  unsere  Kunden  aushandeln.  Die 

Details lesen Sie nebenstehend. 

Auch lesen Sie auf den nächsten Sei­

ten,  wie  Sie  mit  einer  Berufsunfähig­

keitsversicherung richtig vorsorgen. 

Viele  Versicherer  sehen  sich  in  die­

sem Jahr gezwungen, die Beiträge  in 

der  Kfz­Versicherung  spürbar  zu  er­

höhen. Die Hintergründe und wie Sie 

darauf  reagieren  können,  haben  wir 

ebenfalls für Sie zusammengefasst.

Auf  der  EuroTier  im  November  2024 

haben  Sie  die  Möglichkeit  uns  per­

sönlich in der Halle 15 am Stand D37 

zu  treffen. Wir  freuen  uns  über  Ihren 

Besuch.

Das  Jahr  2024  legt  bereits  seinen 

Endspurt  ein.  Wir  möchten  uns  an 

dieser Stelle herzlich  für das Vertrau­

en bedanken, das Sie uns seit langen 

Jahren  in  vielerlei  Hinsicht  entgegen­

bringen. 

Wir  wünschen  Ihnen  einen  ruhigen 

Ausklang  des  Jahres  2024.  Und  nut­

zen Sie die arbeitsextensiven Monate 

doch  für einen Blick  in  Ihre Versiche­

rungsunterlagen ­ am besten gemein­

sam mit uns! 

            Ihre ISW Versicherungsmakler

Der Weg zu zusätzlichem Einkommen im Ruhestand, der 
Steuern spart 
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Sie  haben  ein  Leben  lang  Ausgaben, 

deshalb  brauchen  Sie  ein  Leben  lang 

Einnahmen!  Doch  selbst,  wer  viele  Bei­

tragsjahre  in  der  landwirtschaftlichen Al­

terskasse vorweisen kann, erhält nur eine 

geringe Rente. Denn die Alterskasse wur­

de nicht für eine auskömmliche Rente ge­

schaffen,  sondern  soll  nur  ein  kleines 

Zubrot zum Altenteil bieten. 

Wie  wäre  es,  wenn  sich  Ihre  private Al­

tersvorsorge über eine steuerbegünstigte 

Anlagemöglichkeit aufbaut?

Rahmenvertrag für ISW­Kunden 

Als  ISW  Versicherungsmakler  konnten 

wir  für  unsere  Kunden  einen  exklusiven 

Rahmenvertrag mit  einem  renommierten 

Anbieter, der Alten Leipziger aushandeln. 

Dieser Rahmenvertrag bietet u. a. deutli­

che  Kostenvorteile  gegenüber  vergleich­

baren  Angeboten,  was  zu  verbesserten 

Rentenleistungen für Sie führt. Aus unse­

rer Sicht ist eine private Vorsorge heutzu­

tage unverzichtbar.

Heute weniger Steuern ­ morgen mehr 

Geld im Ruhestand

Mit der sogenannten Rüruprente beteiligt 

sich der Staat durch attraktive Steuervor­

teile am Aufbau der zusätzlichen  lebens­

langen Altersrente. Diese steuerlich hoch 

geförderte Altersvorsorge bietet i.d.R. ho­

he Renditen. Seit 2023 können Sie 100% 

der Beiträge über die Steuererklärung als 

Sonderausgaben  absetzen  und  dabei 

kräftig  sparen.  Hierbei  gelten  Höchstbe­

träge, die als Sondergabenabzug genutzt 

werden können. Die betragen in 2024 bis 

zu 27.566 € für Alleinstehende und bis zu 

55.132 € für Verheiratete.

Für  die  Förderung  der  Beiträge  müssen 

Sie  die  Renten  zwar  später  versteuern, 

entscheidend ist aber: Ihre Steuererspar­

nis heute ist in der Regel deutlich größer 

als  die  Belastung  im  Rentenalter!  Denn 

Rentenleistungen  sind  mit  einem  in  der 

Regel  geringeren  Steuersatz  im  Ruhe­

stand steuerpflichtig.

Sie wollen flexibel bleiben

Dieses  Sparmodell  ist  für  Sie  als  selb­

ständiger Landwirt  und Unternehmer be­

sonders  attraktiv:  Sind  die  Umsätze 

besonders  gut,  können  zusätzliche  Ein­

zahlungen  vorgenommen  werden  und 

> Fortsetzung auf Seite 2

Mögliche  Steuerersparnis 

bei folgenden Eckdaten: 

Landwirt, 34 Jahre, 

Jahresgewinn 150.000 €; 

Ehefrau, angestellt, 

Jahresbrutto 30.000 €; 

Keine Kinder, 

Niedersachsen, 

kirchensteuerpflichtig, 

Monatsbeitrag 200 € 

bis Endalter 67 Jahre

Altersvorsorge

Die Gesamtsteuerersparnis der Ansparphase beläuft sich bei einem Gesamtbruttobeitrag von 79.200 € auf 

38.566€!
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Laut  der  Deutschen  Rentenversicherung  wird  etwa  ein  Viertel  aller  Erwerbstätigen  im  Laufe  ihres  Lebens 
mindestens einmal berufsunfähig.

Der  Abschluss  einer  Berufsunfähigkeits­

versicherung (BU)  ist ein entscheidender 

Schritt  zur  finanziellen  Absicherung.  Im 

Idealfall  erfolgt  der Abschluss  frühzeitig, 

da sich  junge Menschen durch  ihr gerin­

geres Gesundheitsrisiko und die fehlende 

Berufstätigkeit  oft  zu  günstigeren  Kondi­

tionen versichern können.

Berufsunfähigkeitsversicherung  für 

Schüler – sinnvoll oder verfrüht?

Bereits für Schüler kann eine Berufsunfä­

higkeitsversicherung  sinnvoll  sein.  Diese 

leistet eine vereinbarte monatliche Rente, 

falls  eine  Krankheit  oder  ein  Unfall  zur 

Schul­ oder Berufsunfähigkeit führen. Ge­

rade für Kinder und Jugendliche, die spä­

ter  einen  Beruf  im  handwerklichen, 

sportlichen  oder  pflegerischen  Bereich 

anstreben,  ist  ein  früher Abschluss emp­

fehlenswert,  da  die  Beiträge  in  diesen 

Berufsgruppen oftmals höher ausfallen.

Berufsunfähigkeit  betrifft  viele  Er­

werbstätige

Gemäß  der  Deutschen  Rentenversiche­

rung wird  etwa ein Viertel  aller Erwerbs­

tätigen  im  Laufe  ihres  Lebens 

mindestens einmal berufsunfähig. Haupt­

ursachen sind psychische Erkrankungen, 

gefolgt  von  Skelettbeschwerden  und 

Krebserkrankungen. Somit betrifft das Ri­

siko einer Berufsunfähigkeit nicht nur kör­

perlich  anspruchsvolle  Berufe,  sondern 

auch  solche mit  eher  sitzender Tätigkeit 

wie im Büro.

Einzigartige  Absicherungsmöglichkei­

ten durch die BU

Für alle, die auf ihr Einkommen angewie­

sen sind, ist eine Berufsunfähigkeitsversi­

cherung  unverzichtbar.  Diese  bietet  eine 

finanzielle  Absicherung  durch  eine  ver­

einbarte  BU­Rente  bei  nachgewiesener 

Berufsunfähigkeit  und  hilft,  den  Lebens­

standard  aufrechtzuerhalten,  sollte  der 

Beruf  dauerhaft  oder  vorübergehend 

nicht mehr ausgeübt werden können.

Früher Abschluss zahlt sich aus

ine  Berufsunfähigkeitsversicherung  wird 

in der Regel günstiger,  je  früher und ge­

sünder  sie  abgeschlossen  wird.  Schüler 

> Fortsetzung auf Seite 3

damit zusätzlich Steuern gespart und die 

Rente  erhöht  werden.  In  wirtschaftlich 

schwächeren  Jahren  können  Beiträge 

aus­  oder  herabgesetzt.  Zuzahlungen 

sind  im  Rahmen  der  Höchstbeiträge 

trotzdem möglich!

Sie sagen, wo es lang geht

Die Entscheidung liegt bei Ihnen: Ob alle 

Möglichkeiten des Kapitalmarktes genutzt 

werden,  das  Guthaben  sicher  angelegt 

sein soll oder eine Mischung aus beidem 

Ihren  Geschmack  trifft  ­  das  wissen  Sie 

selbst am besten! Und dabei bleiben Sie 

stets flexibel – auch wenn sich Ihre Anla­

gestrategie im Laufe der Zeit ändert!

Auch für den Todesfall ist vorgesorgt

Ihre Familie ist geschützt: Im Todesfall 

zahlt die Versicherung das bis dahin an­

gesammelte Guthaben als Rente an Ihre 

Berufsunfähigkeit absichern

Hinterbliebenen. Gemeint ist dabei der/

die Ehepartner/in oder der/die Lebens­

partner/in. Darüber hinaus können auch 

Kinder eine Waisenrente  erhalten.

Der richtige Zeitpunkt für eine Berufsunfähigkeitsversicherung

↗ SCANNEN SIE DEN QR-

CODE UND LASSEN SIE 

SICH VON UNS BERATEN.

Eine private Vorsorge ist heutzutage unverzichtbar.
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Beitragsanpassungen in der 
Kraftfahrtversicherung
Ursachen und Handlungsmöglichkeiten

In  diesem  Beitrag möchten  wir  Sie  über 

bevorstehende  Beitragsanpassungen  in 

der Kfz­Versicherung informieren und die 

Hintergründe erläutern.

Viele  Versicherer  sehen  sich  in  diesem 

Jahr gezwungen, die Beiträge in der Kfz­

Versicherung  spürbar  zu  erhöhen.  Die 

Anpassungen im Versicherungsmarkt be­

wegen  sich  dabei  im  zweistelligen  Pro­

zentbereich.  Dies  liegt  an  einer  Vielzahl 

an  Faktoren,  welche  die  Kosten  für  die 

Schadensregulierung erheblich in die Hö­

he getrieben haben. 

Im Folgenden  erläutern wir  die wesentli­

chen Faktoren:

1. Steigende Reparaturkosten  

Moderne  Fahrzeuge  sind  technisch  im­

mer  komplexer.  Durch  den  vermehrten 

Einsatz  von  Fahrassistenzsystemen, 

Sensoren und innovativer Elektronik sind 

die  Reparaturkosten  deutlich  gestiegen. 

Selbst  kleinere  Karosserieschäden  kön­

nen  aufgrund  der  eingebauten  Technik 

hohe Kosten verursachen.

2. Erhöhte Ersatzteilpreise  

Die  Preise  für  Fahrzeugersatzteile  stei­

gen kontinuierlich. Insbesondere speziali­

sierte  Bauteile,  die  in  vielen  neuen 

Fahrzeugmodellen  verbaut  werden,  sind 

heute deutlich teurer als früher.

3.  Höhere  Stundensätze  in  Werkstät­

ten  

Die Stundensätze in Kfz­Werkstätten sind 

ein weiterer Kostentreiber. Durch steigen­

de  Lohnkosten  und  die  zunehmende 

Komplexität der Fahrzeuge mussten viele 

Werkstätten  ihre  Preise  erhöhen,  was 

wiederum  zu  höheren  Schadensregulie­

rungskosten führt.

4. Zunahme der Schadenhäufigkeit  

Mit  dem  Anstieg  des  Verkehrsaufkom­

mens  und  den  dichteren Straßenverhält­

nissen  haben  auch  die  Unfallzahlen 

zugenommen. Zudem haben Extremwet­

terereignisse  wie  Hagel  oder  Stürme  in 

den  letzten  Jahren  verstärkt  Schäden 

verursacht. 

Dies  führt  zu einer  höheren Schadenfre­

quenz  und  damit  zu  steigenden  Kosten 

für die Versicherer.

Weitere Einflussfaktoren  

Neben  diesen  Entwicklungen  spielen 

auch  Veränderungen  in  den  Regional­ 

und Typklassen sowie mögliche Rückstu­

fungen nach einem Schadenfall eine Rol­

le bei der Berechnung der Beiträge.

Wie Sie Beitragsanpassungen vermei­

den oder abmildern können

Auch  wenn  Beitragsanpassungen  auf 

den  ersten  Blick  unvermeidbar  erschei­

nen,  gibt  es  dennoch  einige  Möglichkei­

ten, diese abzufedern. Im Folgenden sind 

einige  Handlungsmöglichkeiten  aufge­

zeigt:

profitieren hier von ihrem jugendlichen Al­

ter und der  in der Regel noch guten Ge­

sundheit. Sollten sich im Laufe der Jahre 

gesundheitliche  Beschwerden  einstellen, 

wird der Abschluss deutlich teurer. 

Eine  BU­Versicherung,  die  für  Schüler 

abgeschlossen wurde,  ist  bei  gut  gestal­

teten  Verträgen  später  oft  ohne  erneute 

Gesundheitsprüfung  aufrechtzuerhalten. 

Auch bei einem Berufswechsel in ein risi­

koreiches Umfeld bleibt die ursprüngliche 

Risikoeinschätzung  bestehen,  was  vor 

Kostensteigerungen schützen kann. 

Berufswunsch  als  Faktor  bei  der  Bei­

tragsgestaltung

Für Kinder,  die Berufe mit  erhöhtem Be­

rufsunfähigkeitsrisiko  anstreben,  ist  ein 

früher  Abschluss  der  BU­Versicherung 

besonders vorteilhaft. Zu diesen Berufen 

gehören  oft  handwerkliche  Tätigkeiten, 

aber  auch  künstlerische  und  soziale Be­

rufe. 

Wird  die BU erst  in  der Ausbildung oder 

nach Berufsstart abgeschlossen,  fällt der 

Beitrag  in  der  Regel  höher  aus.  Kinder, 

die  eine  weniger  risikobehaftete  Lauf­

> Fortsetzung auf Seite 4

bahn  im Büro oder über ein Studium an­

streben,  profitieren  hingegen  oft  von 

günstigeren  Beiträgen.  Jedoch  besteht 

auch  hier  das  Risiko,  dass  spätere  Ge­

sundheitsbeeinträchtigungen  die  Versi­

cherungsbedingungen  verschlechtern 

und sogar zur Ablehnung führen können.

Viele  Versicherer  sehen  sich  in  diesem  Jahr  gezwungen,  die  Beiträge  in  der  Kfz­Versicherung  spürbar  zu 
erhöhen

↗ SCANNEN SIE DEN QR-

CODE UND LASSEN SIE 

SICH VON UNS BERATEN.
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Ihre ISW­Ansprechpartner für 
den Bereich
Personenversicherung
Die  Personenversicherungsabteilung 

der  ISW  Versicherungsmakler  wurde 

aktuell  neu  aufgestellt  und  personell 

deutlich verstärkt. Wir reagieren damit 

auf  eine  stärkere  Nachfrage  nach 

qualifizierter  Beratung  zur  Absiche­

rung persönlicher Risiken. 

Mit gut ausgebildeten Fachleuten und 

auf  unsere  Kunden  zugeschittenen 

Versicherungskonzepten  und  Rah­

menverträgen  in den  jeweiligen Spar­

ten  können  wir  Ihnen  sachgerechte 

Versicherungslösungen bieten:

Ljuba Epp 

Abteilungsleiterin 

Tel. 04471 70088 ­41  

epp@isw­vsmakler.de

Vanessa Budde 

Tel. 04471 70088 ­40 

budde@isw­vsmakler.de 

Constanze Meiners 

Tel. 04471 70088 ­49 

meiners@isw­vsmakler.de

Kai Brinkschulte 

Tel. 04471 70088 ­35 

brinkschulte@

isw­vsmakler.de

  a)  Vertragsumstellung  auf  Neutarif­

konditionen  

In  manchen  Fällen  sind  die  Prämien  in 

den  aktuell  angebotenen  Tarifen  günsti­

ger als bei bestehenden Verträgen. Eine 

Umstellung  auf  den  Neutarif  könnte  da­

her Einsparungen bringen. Unsere Fach­

berater  prüfen  gerne,  ob  sich  eine 

Vertragsanpassung für Sie lohnt.

b)  Anpassung  des  Versicherungs­

schutzes  

Eine  Reduzierung  des  Versicherungs­

schutzes  kann  ebenfalls  zu  einer  Sen­

kung  der  Prämien  führen.  Insbesondere 

bei älteren Fahrzeugen könnte eine Um­

stellung von der Vollkasko­ auf eine Teil­

kaskoversicherung  sinnvoll  sein.  Auch 

eine  Erhöhung  des  Selbstbehalts  kann 

den Beitrag reduzieren.

c) Vergleichsangebote einholen  

Trotz  steigender  Beiträge  gibt  es  nach 

wie vor Preisunterschiede am Markt. Ein 

ISW Versicherungsmakler GmbH

Am Markt 8 ꞏ 49661 Cloppenburg

Telefon 04471 70088­20 

Telefax 04471 70088­60 

info@isw­vsmakler.de 
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Die  ISW  Versicherungsmakler  sind 

auf  einem  Gemeinschaftsstand  mit 

der  ISN  auf  der  EuroTier  vertreten. 

Besuchen  Sie  uns  gerne  auf  einen 

Kaffee  auf  unserem  Stand  in  Halle 

15 Standnummer D37.

Versicherungsvergleich  lohnt  sich  daher 

immer. Als  unabhängiger  Versicherungs­

makler haben wir den Überblick und kön­

nen  für  Sie  das  beste  Angebot 

heraussuchen. Dabei achten wir nicht nur 

auf den Preis, sondern auch auf kunden­

freundliche Tarife und einen guten Scha­

denservice.  Für  ein  maßgeschneidertes 

Angebot  halten  Sie  bitte  Ihre  letzte  Bei­

tragsrechnung  und  den  Fahrzeugschein 

(Zulassungsbescheinigung Teil I) bereit.

Kontakt

Bei Fragen oder für ein persönliches Be­

ratungsgespräch  steht  Ihnen  unser  Kfz­

Team gerne zur Verfügung. Sie erreichen 

uns  unter  der  Telefonnummer 

04471/70088­52  oder  per  E­Mail  an 

kfz@isw­vsmakler.de.

Wir  stellen  Ihnen  die  neuesten  Ent­

wicklungen  zum  Thema Afrikanische 

Schweinepest  vor  und  diskutieren 

mit  Ihnen Anpassungsmöglichkeiten. 

Wir  freuen  uns  persönlich  mit  Ihnen 

in Kontakt zu treten.

EuroTier 2024

↗ SCANNEN SIE DEN QR-

CODE UND LASSEN SIE 

SICH VON UNS BERATEN.

ISW Versicherungsmakler in Halle 15 vertreten

www.isw-vsmakler.de

